AHHOTAHUSA
38.02.08 Toprosoe eiio

Bribop mpodeccun — 3TO mporecc, B X0Je KOTOPOTO YEJIOBEK ONPEICISCT CBOIO
Oyayuyo mpoQecCHOHATIBHYIO JAEATeNbHOCTh. TOMy, KTO CTOMT mepes MpodhecCHOHAIBHBIM
BBIOOPOM, B@)XKHO IMMOHHMMATh, YTO BBIOOP MpO(ecCCHH — 3TO HE MPOCTO pEIIeHHE, KOTOPOe
MPUHUMAETCS OJMH pa3 U HaBCEeTJa. DTO TMHAMUYHBINA IPOLIECC, KOTOPBIA MOKET U3MEHSTHCS B
3aBHCUMOCTH OT KM3HEHHBIX OOCTOSATENBCTB, JHMYHBIX MPEIMOYTCHUH W MPO(ecCHOHATBHBIX
BO3MOKHOCTEH. BpIOOp mpodeccnn Taxke BKIIIOYaeT B ce0st aHAIIN3 PA3IMYHBIX (PAKTOPOB, TAKMX
KaK PbIHOYHBIE YCIOBUS, BOCTPEOOBAaHHOCTD MPO(hECcCHii, YpOBEHb 3apIuiaT M BO3MOXHOCTH JJIS
KapbepHOI0 pOCTa. DTO CIOXKHBIM M MHOTOI'PAHHBIM IpoIEecC, KOTOPbIH TpeOyeT TIATEIbHOTO
aHaJM3a ¥ OCO3HAHHOTO TOXO0/1a.

Hacrosmas OIIOIl mo cneumnansuoctu 38.02.08. ToproBoe nemno paspabotana B
COOTBETCTBUHU C (hefepabHBIM TOCYIAapCTBEHHBIM 00pa30BaTEbHBIM CTAHIAPTOM CPEIHETO
npodeccroHabHOro 00pazoBanus no cnenuanbHocT 38.02.08. Toprosoe €10, yTBEpKICHHBIM
npukazoM MunucrepcTBa o0pazoBanus U Hayku Poccuiickoit @eneparnuu ot 19 uronst 2023 roga
Ne 548.

[Iporpamma  coueraer  oOyueHne B oOpa3oBaTeNbHOW  OpraHM3alluiu |
B OpraHu3aliyd WM Ha TPEANPHSITAN C NIMPOKUM HCIIOJIB30BAaHHEM B OOYYEHUH HU(MPOBBIX
TexHosoruii. KBanmudukamnms, npricBanBaeMmasi BBIITYCKHHKaM 0Opa30BaTEIbHONW MPOTPAMMBI:
Cnenuanuct TOproBoro aena.

®dopmbl 00ydeHHS: ouHas1, 3a0uHas. OO0beM 00pa30oBaTEILHON TPOrPAMMBI, peaTu3yeMOit
Ha 6a3e 0CHOBHOTO 0011ero oopazoanus: 4428 4acos.

Cpoxk monydeHus: 00pa3oBaHus M0 00pa30BaTEIbHON MTpOrpamMme, peain3yeMoi Ha Oa3e
OCHOBHOTO 00111eT0 0Opa3zoBanus B 04HOM opme — 2 roga 10 mecsiies.

ToproBoe J1e710 — 3TO OJTHO U3 MEPCIEKTUBHBIX HAMPABICHU COBPEMEHHON YKOHOMUKH; B
CUCTEME pBIHOYHBIX B3aUMOOTHOUICHHH OHO 3aHMMAaeT UEHTPaJbHOE MECTO MEeXAy
MIPOU3BOIUTENSIMU MTPOTYKIIMH, TOBAPOB, YCIYT U UX MOTpedUTensiMu. 1o cdepa AesITeTbHOCTH,
KOTOpasi CBA3aHa C MOKYNKOW M NpOJa)Kei TOBAPOB M YCIAYr MEX]Y YYacCTHHKaMM pbIHKa. B
pamMKax TOProBOro Jejia COBEPIIAIOTCS] TOProBbIe ONEpalliy, HApaBIeHHbIC HA YIOBIETBOPEHUE
noTpeGHOCTel MoKynarenael u Nojay4eHne npruObLIH.

IIpodeccrnonanbHbIEe HABBIKH
e  OTIM4YHbIE HABBIKK YCTHOTO U TMCHbMEHHOTO OOIIEHUS [Isl B3aUMOACUCTBUS C KIIMEHTAMH,

MOCTABIIMKAMU U KOJUIETaMHU.

e VYMmeHue yOexJaTh, IPE3EHTOBATh TOBAPbI, 00CIYKUBATh KIUEHTOB U 3aKJIIOYaTh CICIKU
JUIsL JOCTHIKEHMSI LieIeld KOMITaHUM.

e CrocoOHOCTh AaHAIM3UPOBATH PHIHOYHBIE TEHACHUIUHU, NPOBOJAUTH MAaPKETHHIOBbIE
HCCIIEIOBAHUS U OLIEHUBAaTh KOHKYPEHTOB.

e HaBpiku paboThl ¢ JAaHHBIMH, aHAJIU3 M MHTEpHpeTanus MH(GOpMaIUK, UCIOJIb30BaHUE
CRM-cucteM u Apyrux HHCTPYMEHTOB JJIS YIIPABJICHUS IPOIAaXKaAMHU.

e VYMeHHE BECTH YCIEIIHBIE NEPErOBOPBI C KIMEHTAaMH, NOCTAaBIIMKAMU U MapTHEPaMU.
YMeHue IIaHupoBaTh CBOIO pabOTy, YIPABIATh BpEMEHEM, KOOPIMHUPOBATh JEHCTBUS U
KOHTPOJIMPOBATh BBIIIOJIHEHUE 3a/ay.

e VYMeHue IUIaHUPOBaTh CBOIO paboTy, YIPABIATh BpEMEHEM, KOOPIMHUPOBATH JCHCTBUS U
KOHTPOJIMPOBATh BBIIIOJIHEHUE 3a/ay.



HaanpodgeccuonaibHble HABBIKH
HaBpiku 3¢¢exTuBHOrO OOLICHHS, CIyIIaHUSA U MMOHUMAaHUS MOTPEOHOCTEH KIMEHTOB,
YMEHHUE YCTaHABJIMBAThH JOBEPUTEIbHbBIC OTHOMICHHUS U SMITATHIO.
HaBpiky TUIaHUpOBaHMWS, OPraHU3ALUU CBOEU JEATEIBHOCTH, YMEHHE YCTAaHABJIMBAThH
MPHOPUTETHI B 3PPEKTUBHO MCIIOJIH30BATh BPEMSI.
YMeHne MOTHBHPOBATH M PYKOBOJWUTH KOMAHJIOW, JENETHpPOBaTh 3aJadyd, Pa3BHBAThH
COTPYIHUKOB M JIOCTUTATh OOIIUX IEeINeH.
PazBuTne mnpeanpUHUMATENECKOTO MBIIIJICHUS, YMEHHE BHAETh BO3MOXHOCTH JUIS
pa3BuTHs OM3HECA, IPUHUMATH PUCKU U CTPOUTH CTPATETUH yCIIeXa.



	Торговое дело – это одно из перспективных направлений современной экономики; в системе рыночных взаимоотношений оно занимает центральное место между производителями продукции, товаров, услуг и их потребителями. Это сфера деятельности, которая связана ...
	Профессиональные навыки
	 Отличные навыки устного и письменного общения для взаимодействия с клиентами, поставщиками и коллегами.
	 Умение убеждать, презентовать товары, обслуживать клиентов и заключать сделки для достижения целей компании.
	 Способность анализировать рыночные тенденции, проводить маркетинговые исследования и оценивать конкурентов.
	 Навыки работы с данными, анализ и интерпретация информации, использование CRM-систем и других инструментов для управления продажами.
	 Умение вести успешные переговоры с клиентами, поставщиками и партнёрами. Умение планировать свою работу, управлять временем, координировать действия и контролировать выполнение задач.
	 Умение планировать свою работу, управлять временем, координировать действия и контролировать выполнение задач.
	Надпрофессиональные навыки
	 Навыки эффективного общения, слушания и понимания потребностей клиентов, умение устанавливать доверительные отношения и эмпатию.
	 Навыки планирования, организации своей деятельности, умение устанавливать приоритеты и эффективно использовать время.
	 Умение мотивировать и руководить командой, делегировать задачи, развивать сотрудников и достигать общих целей.
	 Развитие предпринимательского мышления, умение видеть возможности для развития бизнеса, принимать риски и строить стратегии успеха.

